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Onze volkshuisvestelijke opgaven en plannen

• van een smalle naar een bredere doelgroep

• van stenen naar mensen

• het bevorderen van sterke gemeenschappen

• naar betaalbare woonlasten

• naar een meer diverser woningaanbod in 
alle wijken

• om onze woningen versneld gezond, veilig 
en comfortabel te maken

• naar een duurzame woningvoorraad



Sociale (ver)koop: 3 mogelijke doelen die een 
concreet volkshuisvestelijk perspectief hebben
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Leidraad verkoop

• Diverse aanbevelingen, samen met Woonbond en Ministerie van 
VRO opgesteld

1. Maak meerjarige afspraken en stem dit af met collega-corporaties

2. Betrek gemeente en huurdersorganisatie vroegtijdig

3. Maak een goede inschatting welk effect verkoop heeft op de buurt

4. Bedenk in overleg met huurders en gemeente hóe verkopen aan 
zittende huurders kunnen leiden tot maximale doorstroming

5. Kijk naar bewezen Verkoop Onder Voorwaarden-constructies

6. Maak duidelijk aan huurders en gemeenten waarom 
verkoopopbrengsten nodig zijn

→ Bestuurlijke tafel Sociale Koop; sluit je aan!



Dilemma
Stel: een woningcorporatie wil huurders met een 
lager of middeninkomen helpen om een 
koopwoning te verwerven, bijvoorbeeld via 
verkoop onder voorwaarden (VoV). Dit vergroot 
hun wooncarrièremogelijkheden en bevordert 
doorstroming. Maar elke korting, garantstelling of 
terugkoopregeling kost geld – geld dat anders naar 
sociale huur zou gaan. 

Wat moet de corporatie doen?
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